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У статті з’ясовано, що основною метою діяльності підприємств є прибуток. Розглянуто 
наукові підходи до визначення поняття «прибуток». Дослідження наукових поглядів та еко-
номічних теорій прибутку свідчить про наявність трьох підходів: визначення представни-
ків західної політекономії, визначення з точки зору політекономії соціалізму та визначення 
з точки зору сучасників-науковців ринкової економіки. Прибуток як економічна категорія є 
наслідком розвитку економічної системи у взаємозв’язку із наявністю товарно-грошових 
відносин, появою та розвитком інститутів власності (приватної, державної, колективної). 
Також прибуток не варто досліджувати лише як стимулюючий фактор для організації діяль-
ності, а необхідно вивчати як перехідну чи об’єднуючу складову між категоріями: «інтерес», 
«потреба» та «діяльність». Визначено, що прибуток є базою для забезпечення розвитку під-
приємства, підвищення показників його діяльності, впровадження інновацій у виробництво, 
досягнення бажаних переваг у конкуренції як на внутрішньому ринку, так і на ринку світового 
економічного простору.
Ключові слова: прибуток, капітал, доходи, витрати, управління процесом формування при-
бутковості підприємства.

It was found that the main purpose of business is profit, profit is the key enterprises. Consider sci-
entific approaches to the definition of «profit». he study of scientific views and economic theories of 
profit shows the existence of three approaches: the definition of representatives of Western political 
economy, the definition in terms of political economy of socialism and the definition in terms of con-
temporaries, scientists of market economy. Profit as an economic category is a consequence of the 
development of the economic system in conjunction with the existence of commodity-money rela-
tions, the emergence and development of property institutions (private, public, collective). Also, profit 
should not be studied only as a stimulus for the organization of activities, but should be studied as a 
transitional or unifying component between the categories: «interest», «need» and «activity». In the 
process of scientific research it was established that the company's profit is the financial result of the 
enterprise, an absolute indicator that carries out production, commercial, research and other activities 
and characterizes the degree of success of this activity. Also, the profit of the enterprise is a special 
financial indicator in the sphere of activity of economic entities. Determined that profit is the base for 
its development, improving the performance of its activities, innovation in production, achieving the 
desired benefits of competition in both the domestic market and the markets of the world economic 
space. Modern business activities of economic entities are aimed at making a profit. It is the possibility 
of making a profit and its presence that motivates them to enter a certain field of activity, and in the 
absence of profit or even the threat of its absence - to leave a certain market segment. In the state, 
as an economic entity, it is at the expense of profit that budget resources are formed (in significant 
amounts), enterprises are expanded, material incentives for employees, socio-cultural events, etc. are 
financed. Therefore, not only business owners, but also the state is interested in planning the formation 
of profits and areas of its use.
Key words: profit, capital, incomes, expenses, management process of enterprise profitability formation.

ГЕНЕЗИС ЕКОНОМІЧНОЇ СУТНОСТІ ПРИБУТКУ  
В УМОВАХ РИНКОВОЇ ЕКОНОМІКИ
GENESIS OF THE ECONOMIC ESSENCE OF PROFIT IN A MARKET ECONOMY

Постановка проблеми. Динамічний розвиток 
ринкового економічного середовища вимагають 
теоретичного доопрацювання економічних про-
цесів, дефініцій, явищ та результатів. У сучасних 
умовах адаптація підприємницьких структур до 
змін, які відбуваються у зовнішньому і внутріш-
ньому середовищі відображається у їх фінансових 
результатах, зокрема, сформованому прибутку, 
який є основним результативним показником 
функціонування підприємства та відображенням 
мети його господарської діяльності. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
Теоретичному обґрунтуванню поняття «прибу-
ток підприємства» присвячено багато наукових 
праць сучасних економісти, таких як: Біла О. Г. 
[10], Власенко Т. Ю., Стародубцева О. С. [11], Вовк О.М. 
[12], Волинчук Ю.В. Купира О. І. [1], Гайбура Ю. А. , 
Загнітко Л. А. [13], Дробишева О. О. Бучакчійська Ю. М. 
[14], Єпіфанова І. Ю. Гуменюк В. С. [15], Загород- 
ній А. Г., Вознюк Г. Л., Смовженко Т. С. [16], Камин-
ський П. Д. [17], Николишин С. Є. [22], Осовська Г. В., 

Юшкевич О. О. [23], Суханова А. В., Гацанюк В. В. 
[24], Сябер Є. О. [25], Філімоненков О. С. [27] та 
ін. Однак в умовах нестабільності економіки, зміни 
економічних процесів розгляд та вдосконалення 
поняття «прибуток підприємства» потребують 
подальшого вивчення.

Формулювання цілей статті. Метою статті 
є обґрунтування теоретичної сутності категорії 
«прибуток підприємства» та завдань у сучасних 
умовах розвитку економіки держави.

Виклад основного матеріалу дослідження. 
В економічних дослідженнях прибутку XIX – 
початку XX століття науковці звертають увагу на 
специфічні характеристики поняття «прибуток під-
приємства», виходячи із мети, очікувань майбутніх 
результатів. Актуальність досліджень даної еконо-
мічної категорії обумовлюється як теоретичними, 
так і практичними аспектами вирішення даної про-
блеми, яка потребує активного подальшого дослі-
дження та обґрунтування теоретичних аспектів її 
сутності. 
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Прибуток залишається одним із ключових 
фінансових показників діагностика, аналізу та 
оцінки господарської та підприємницької діяль-
ності; посідає основне місце у загальній системі 
вартісних індикаторів (чи інструментів) та важелів 
в управлінні економічними процесами на макро 
та мікро рівнях. Сьогодні, дефініція «прибуток під-
приємства» є однією із найскладніших економіч-
них сутностей, адже протягом тисячоліть посту-
пово досліджувалось визначення даного поняття, 
висувались різноманітні теоретичні підходи до 
його формування, змістового наповнення, впливу 
факторів, розподілу та напрямів використання [1].

Генезис економічної категорії «прибуток» 
займає досить великий період часу. Так, у  
IV–III ст. до н.е. в Китаї у трактаті «Гуань-Цзи» було 
зафіксовано одну із перших спроб дослідити при-
буток як частку грошей (золота), яка утворилась 
як наслідок нерівноцінного обміну. Тобто золото 
займає роль грошей, визнається товаром, якщо 
ним вимірюються ресурси країни. В Античності 
прибуток ототожнювався з обміном, який може 
розцінюватися як дії щодо задоволення потреб та 
дозволяють визначити споживну вартість товару 
як категорія сфери економіки тобто така дія сим-
волізує акт наживи, проте мінова вартість визнача-
ється приналежною категорією сфери хремастики 
[2, c. 18]. 

На протязі століть прибуток досліджувався 
як частина таких категорій як «гроші», «обмін» , 
«казна», «податки» тощо. Проте, більшість нау-
ковців вважає витоком науково-економічного фор-
мування поглядів на сутність та значення прибутку 
часи меркантилізму [1]. Наприклад, теорія меркан-
тилістів свідчить, що прибуток виникає у зовнішній 
торгівлі як результат продажів товару поза меж-
ами держави за вищими цінами, ніж ті, за якими 
даний товар купили на її території. Представники 
школи меркантилістів (Д. Юм, Т. Манн, А. Серра, 
Ж. Кольберг, А. Монкрет’єн, Т. Мен) головним 
джерелом формування прибутку визначали 

зовнішньо-торгівельну діяльність, і насамперед 
розглядали прибуток через призму сфери обігу. 
Тобто, прибуток – наслідок обміну, є різницею між 
ціною продажу та ціною покупи товару. Основним 
недоліком (помилкою) такої теорії меркантилістів 
є: ігнорування прибутку в галузі мануфактурного 
виробництва [3].

Основоположником фізіократичних поглядів 
вважається Франсуа Кене, ідея якого щодо при-
родного порядку призвела до акцентування уваги 
на натуральному напрямі процесів виробництва 
[4, с. 89]. Ф. Кене зауважив, що будь-який вид 
діяльності розпочинається із авансування витрат: 
насіння у сільському господарстві, потрібної сиро-
вини в промисловості і так далі. При цьому, вважа-
лося, що авансовані витрати в землеробстві – це 
єдині витрати, які даватимуть прибуток ( як зазна-
чалось «чистий продукт»). Саме таким чином 
пояснювалось відсутність у мануфактурній діяль-
ності «чистого продукту» (рис. 1).

Після меркантилістів значні дослідження сто-
совно формування теорії прибутку зробили пред-
ставники класичної економічної думки Адам Сміт 
[5] та Девід Рікардо [6] у XVIII–XIX століттях. 
Класики економічної думки досліджували прибуток 
як результат зміни праці капіталом і здійснення ним 
таких робіт, які не можуть бути виконані людською 
працею. Проте, Адаму Сміту [5] не вдалось узго-
дити суперечливі погляди щодо першоджерела 
прибутку та сформувати з них цілісну концепцію. 
Такий парадокс полягає в тому, що джерелом при-
бутку водночас є праця підприємця та найманих 
робітників. Засоби праці самостійно прибуток не 
утворюють, проте в процесі їх поєднання із найма-
ною працею виникає новий продуктивний продукт 
(цим пояснюється синергічний ефект). Адам Сміт 
трактував прибуток у різні етапи свої досліджень 
за трьома основними напрямами, які наведені на 
рис. 2. Відповідно до поглядів А. Сміта прибутком 
вважається «дохід мануфактурного капіталіста, 
який залишається після оплати відсотка власнику 

Рис. 1. Формування «чистого продукту»  
за різними видами діяльності за поглядами Ф. Кене

Джерело: [4]
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грошового капіталу та ренти за земельну ділянку 
власнику» [5]. Погляди А. Сміта щодо джерел 
формування прибутку набули розвитку у подаль-
ших теорій прибутку.

Відповідно, погляди А. Сміта та Д. Рікардо на 
сутність і природу категорії «прибуток», дають 
змогу зробити висновок, що основною ідеєю 
даного економічного напряму було формування 
теорії додаткової вартості у сфері матеріального 
виробництва, а також виокремлення прибутку як 
результату відрахування із вартості новостворе-
ного продукту праці працівника на користь ману-
фактурника-капіталіста.

Дещо інший напрям теорії прибутку розробив 
П. Ж. Прудон [1] у другій половині XIX століття, 
прирівнюючи капітал до грошей, тим самим визна-
чив прибуток заробітною платою капіталістів, 
відповідно наявність збитків є свідченням про 
затримки плати капіталістові за ведення бізнесу. 

Загалом, до ХХ ст. у розвиненій західній еконо-
мічній науці була відсутня самостійна теорія при-
бутку. ЇЇ виникнення пов’язано із обґрунтуванням 
різноманітних факторів, під впливом яких фор-
мується прибуток. Саме представниками різних 
течій політекономії було доведено тезу, що «при-
буток є винагородою підприємцям за продуктивну 
послугу» [7], за аналогією заробітної плати, яка є 
винагородою за працю працівника.

Початок ХХ століття ознаменувався появою 
принципово нового підходу щодо сутності та 
обґрунтування прибутку. Засновниками нового 
економічного напряму були американські еконо-
місти Й. Шумпетер [8] та Ф. Найт [9], які визначили, 
що прибуток є не лише винагородою за діяльність 
підприємця, а також зауважили, що прибуток як 
економічна категорія може існувати лише в дина-
мічній економіці. За визначенням Й. Шумпетера 
прибуток – це застосування та впровадження 
нових факторів виробництва, а не володіння капі-
талом [8] як визначали меркантилісти. За розро-
бленою концепцію Ф. Найта [9] джерелом виник-
нення чистого прибутку (чи іншого фінансового 
результату) є невизначеність. 

Під час аналізу наукових праць та теоретич-
ного дослідження генезису розвитку економічних 
теорій прибутку підприємства було сформовано 
альтернативні теорії визначення сутності даної 
категорії (рис. 3).

Дослідження наукових поглядів та економіч-
них теорій прибутку свідчить про наявність трьох 
підходів: визначення представників західної полі-
текономії, визначення з точки зору політекономії 
соціалізму та визначення з точки зору сучасників-
науковців ринкової економіки. 

Прибуток як економічна категорія є наслідком 
розвитку економічної системи у взаємозв’язку із 
наявністю товарно-грошових відносин, появою та 
розвитком інститутів власності (приватної, дер-
жавної, колективної). Також прибуток не варто 
досліджувати лише як стимулюючий фактор для 
організації діяльності, а необхідно вивчати як 
перехідну чи об’єднуючу складову між категорі-
ями: «інтерес», «потреба» та «діяльність».

Саме наявність економічного інтересу та 
потреби є стимулом та рушійною силою до 
ведення господарської діяльності. Прибуток як 
фінансовий результат в ході організації діяльності 
є безпосереднім джерелом забезпечення інтер-
есів окремих суб’єктів господарювання в умовах 
адаптивного ринкового середовища [7].

Таким чином, бачимо, що наукові погляди на 
економічну категорію «прибуток» продовжують 
формуватися під впливом середовища в якому 
підприємства здійснюють свою діяльність. Саме 
тому при обґрунтуванні економічної сутності при-
бутку важливо розглянути підходи сучасних укра-
їнських вчених-економістів до визначення сутності 
прибутку (табл. 2), які формують вітчизняну нау-
кову течію теорії прибутку. 

Як бачимо з таблиці 2 у вітчизняній науковій 
думці досить багато досліджень, які стосуються при-
бутку, його формування та розподілу. Розглянемо 
деякі із запропонованих визначень. Вчені  
Маркіна І. А. та Вороніна В. Л. у своїй монографії 
визначили, що «прибуток – це чистий дохід підпри-
ємця на вкладений капітал, виражений у грошовій 

Рис. 2. Сутність прибутку за А. Смітом

Джерело: [5]
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формі, що характеризує винагороду за ризик під-
приємницької діяльності; визначається як різниця 
між сукупним доходом та сукупними витратами в 
процесі здійснення цієї діяльності та спрямований 
на досягнення конкретного рівня конкурентоспро-
можності та іміджу підприємства» [20]. Таке визна-
чення прибутку є досить розширеним та включає 
декілька аспектів: ризиковість прибуткової діяль-
ності, формування прибутку враховує доходи та 
витрати; метою отримання прибутку є забезпечення 
конкурентоспроможності та позитивного іміджу. 

Сябер Є.О. розглядає прибуток як «форму 
доходу підприємця, який здійснює певний вид 

діяльності, проте така найбільш проста форма 
вираження прибутку є разом з тим недостатньою 
для його повної характеристики, оскільки в дея-
ких випадках активна діяльність в будь-якій сфері 
може і не бути пов’язана з отриманням прибутку» 
[25]. Автор наголошує, що категорія «прибуток» 
пов’язана із категорією «капітал», особливим фак-
тором виробництва, та в узагальненому (серед-
инному) вигляді характеризує ціну функціоную-
чого капіталу. Прибуток не може бути гарантованим 
доходом підприємця, який вклав власний капітал в 
будь який вид бізнесу. Прибуток може бути результа-
том тільки умілого та успішного ведення бізнесу [25]. 

Рис. 3. Альтернативні теорії визначення категорії «прибуток»

Джерело: [1]
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Таблиця 1
Підходи щодо трактування сутності і економічної природи прибутку

Автор Визначення
Західна політекономія

Ф. Найт Винагорода за вмілу оцінку ризиків і невизначеності
Е. Чемберлін, 
Дж. Робінсон Наслідок монопольної влади, що виникає в результаті обмеження конкуренції

П. Самуельсон Дохід від чинників виробництва й винагорода за підприємницьку діяльність і введення 
технічних удосконалень

Р. Харрод Це те, що люди заробляють службою, особистою старанністю, інтелектуальною 
діяльністю, мужністю

Е. Сайке Це – дохід підприємця, який повністю відповідає його праці, тій послузі, яку він надає 
суспільству, керуючи підприємством

Політекономія соціалізму
М. С. Атлас Уперше визначила прибуток як перетворену форму доданої вартості
А. М. Рум’янцев, 
Г. А. Козлов, 
А. Г. Мілейковський 

Прибуток є перетвореною формою доданої вартості, оскільки остання формується 
за рахунок не лише змінного, а й усього авансованого капіталу.

В. В. Радаєв, 
М. М. Азаров 

Прибуток не є кінцевою метою діяльності соціалістичного підприємства. Прибуток 
виступає як важлива характеристика ефективності діяльності й основне джерело 
задоволення зростаючих усенародних, колективних та індивідуальних потреб. 

Ринкова економіка

А. М. Поддєрьогін
Прибуток є важливим показником ефективності виробничо-господарської діяльності, 
а також джерелом формування централізованих і децентралізованих фінансових 
ресурсів

В. М. Опарін 
Прибуток є формою фінансових ресурсів, прирощених (зароблених) підприємством у 
результаті його господарської діяльності. Він спрямовується, насамперед, на розвиток 
виробництва.

І. О. Бланк
Прибуток – це чистий дохід підприємця на вкладений капітал (у грошовій формі), 
що характеризує його винагороду за ризик здійснення підприємницької діяльності, являє 
собою різницю між сукупними доходами та сукупними витратами в процесі здійснення 
цієї діяльності.

Джерело: [7]

Рис. 4. Основні характеристики прибутку в умовах ринкової економіки

Джерело: [31]
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Таблиця 2
Аналіз наукових підходів до визначення поняття «прибуток» 

Науковці Підходи до трактування

Біла О. Г. [10]
Прибуток – позитивний фінансовий результат господарської діяльності підприємства, 
характеризує ефективність виробництва і зрештою свідчить про рівень і якість 
до виробленої продукції

Власенко Т. Ю., 
Стародубцева О. С. 
[11]

Прибуток є найважливішою економічною категорією, а його отримання є однією із головних 
задач підприємства. Прибуток – найпростіша і одночасно найбільш складна категорія 
ринкової економіки. Він є основною і головною рушійною силою економіки ринкового типу. 

Вовк О. М., 
Ковальчук А. М., 
Комісаренко Я., 
Джулай А. [12]

Прибуток – результат діяльності підприємства, що визначається шляхом порівняння 
сукупних доходів і витрат, є основою економічного та соціального розвитку фірми 
і держави.

Волинчук Ю. В. 
Купира О. І. [1]

Прибуток виступає генератором виробничого процесу, спонукає підприємство здійснювати 
нововведення, стимулювати інвестиції, випуск продукції і зайнятість.

Гайбура Ю. А.,
Загнітко Л. А. [13]

Прибуток є однією з найважливіших економічних категорій, основною та обов’язковою 
умовою розширеного відтворення та функціонування підприємства, забезпечення його 
конкурентоспроможності на ринку.

Дробишева О. О. 
Бучакчійська Ю. М. 
[14]

Прибуток в умовах ринкової економіки є головною метою підприємницької діяльності, 
основним внутрішнім джерелом формування фінансових ресурсів, що забезпечують 
розвиток підприємства, важливим джерелом задоволення соціальних потреб трудового 
колективу, основним захисним механізмом від загрози банкрутства підприємства.

Єпіфанова І. Ю.,
Гуменюк В. С. [15]

Кінцевий результат діяльності суб’єкта господарської діяльності, який визначається, 
як різниця між валовим доходом і валовими витратами, отриманими впродовж 
здійснюваної ризикової та суспільно-корисної діяльності

Загородній А. Г., 
Вознюк Г. Л., 
Смовженко Т. С. [16]

Прибуток – це сума на яку доходи перевищують пов’язані з ними витрати;
– це перевищення сукупних доходів на сукупними витратами.

Каминський П. Д. 
[17]

Прибуток підприємства в загальному розумінні являє собою частину вартості прибуткового 
продукту, створеного працею, і є складовою частиною доходу підприємства

Колісник О., 
Томша А. [18]

Прибуток, займаючи центральне місце в ринковій економіці, є стимулом для суб’єктів 
господарювання якомога ефективніше використовувати наявні трудові, матеріальні 
та фінансові ресурси. Позитивний фінансовий результат – прибуток – є метою, заради 
якої працює або, принаймні, повинно працювати підприємство. Прибуток підприємства – 
основний чинник його економічного і соціального розвитку.

Кривицька О. Р. [19]
Прибуток – кінцевий результат, який створює підприємству фінансові ресурси,  
що необхідні для розширення його діяльності, необхідні для формування його сталості  
і конкурентоспроможності на ринку товарів і послуг. 

Маркіна І. А., 
Вороніна В. Л. [20]

Прибуток – чистий дохід підприємця на вкладений капітал, виражений у грошовій формі, 
що характеризує винагороду за ризик підприємницької діяльності та визначається як 
різниця між сукупним доходом і сукупними витратами у процесі здійснення цієї діяльності та 
спрямований на досягнення конкретного рівня конкурентоспроможності й іміджу підприємства.

Мельничук Г. С., 
Нестерук А. А. [21]

Прибуток підприємства як вираження кінцевих фінансових результатів його господарської 
діяльності є об’єктом управління. Є обов’язковою умовою забезпечення самофінансування 
та зміцнення конкурентоспроможності підприємства на ринку. 

Николишин С. Є. 
[22]

Прибуток підприємства виступає не лише як основа функціонування окремого підприємства, 
але і як база економічного розвитку держави в цілому. Прибуток є не лише стимулом 
господарської діяльності підприємств, а й основним джерелом розвитку їхньої діяльності

Осовська Г. В., 
Юшкевич О. О. [23]

Прибуток – перевищення доходів від продажу товарів та послуг над витратами 
на виробництво і продаж цих товарів; один із найважливіших показників фінансових 
результатів господарської діяльності підприємства, підприємця. Прибуток обчислюється 
як різниця між виручкою від реалізації продукту господарської діяльності та сумою витрат 
факторів виробництва на цю діяльність у грошовому виражені.

Суханова А. В., 
Гацанюк В. В. [24]

Прибуток є важливою і головною рушійною силою економіки, основним спонукальним 
мотивом діяльності підприємців, певним гарантом прогресу соціально-економічної системи. 
Вважається, що прибуток є узагальнюючим показником діяльності підприємства

Сябер Є.О. [25] Прибуток являє собою форму доходу підприємця, який здійснює певний вид діяльності; 
є результатом лише вмілого та успішного здійснення цього бізнесу

Тульчинська С. О., 
Бершадська І. І. [26]

Прибуток – це одна з головних рушійних сил ринкової економіки, мотивом діяльності 
підприємця і має опосередкований вплив на добробут персоналу господарюючого суб’єкту.

Філімоненков О. С. 
[27]

Прибуток – це частина вартості додаткового продукту, додатковий прибуток, виражений 
у грошах частина чистого доходу, одна з його форм.
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З позиції впливу на розвиток виробництва при-
буток трактують Волинчук Ю. В., Купира О. І. [1], 
Гайбура Ю., Загнітко Л. [13], Николишин С. Є. [22].

Генезис та становлення теорії прибутку під-
приємства досягли рівня врахування теоретич-
них напрацювань у законодавчій базі країни. 
Так, сутність прибутку є об’єктом правових від-
носин у середині країни при здійснені бюджет-
ної, податкової, грошово-кредитної, інвестиційної 
політики держави. До прикладу, визначення при-
бутку підприємства регулюється Господарським 
кодексом України [28], Податковим кодексом 
України [29], Законом України «Про підпри- 
ємництво» [30]. 

Отже, прибуток – це частина доходів, яка зали-
шається на підприємстві після відшкодування усіх 
передбачених та передбачених витрат на комер-
ційно-виробничу діяльність підприємства.

Враховуючи різноманітні підходи до визна-
чення значення та суті прибутку як економічної 
категорії можна виділити такі його основні харак-
теристики (рис. 4), які відповідають умовам ринко-
вої економіки. 

У державі, як економічного суб’єкта саме 
за рахунок прибутку відбувається формування  
(в значних обсягах) бюджетних ресурсів, забез-
печується розширення підприємств, фінансується 
матеріальне стимулювання працівників, соці-
ально-культурних заходів тощо. У зв’язку із цим 
в плануванні формування прибутку та напрямах 
його використання зацікавлені не лише власники 
підприємств, але й держава.

Висновки з цього дослідження. Таким чином, 
сучасна підприємницька діяльність господарюю-
чих суб’єктів спрямована на одержання прибутку. 
Саме можливість одержання прибутку та наявність 
його спонукають їх входити в певну сферу діяль-
ності, а за відсутності прибутку або навіть загрози 
його відсутності – покидати певний сегмент ринку. 
Прибуток підприємства – це фінансовий результат 
підприємства, абсолютний показник, який здій-
снює виробничу, комерційну, науково-дослідну та 
іншу діяльність та характеризує ступінь успіху про-
ведення цієї діяльності. Прибуток підприємства – 
це особливий фінансовий показник у сфері діяль-
ності суб’єктів господарювання. 
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