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Мета статті полягає у критичному аналізі сутності фінансового стану підприємства із 
подальшим вивченні ключових аналітичних показників які використовуються або можуть 
використовуватись для оцінки фінансового стану підприємства. В першу чергу увага при-
ділена сутності «прибутку» як ключового показника визначення ефективності діяльності 
того чи іншого підприємства, зокрема аналізується зміст даного показника з точки зору 
законодавця. Наводиться теза, що більшість використовуваних в фінансовому аналізі показ-
ників жодним чином не унормована, лише існує консенсусна думка фахівців щодо їх загального 
змісту та доцільності використання. Формулюється теза, що загалом перелік синтетич-
них показників аналізу не є вичерпним і залежно від задач та глибини аналізу, кожний дослідник 
може створювати власні показники, що можуть бути як унікальними для конкретного під-
приємства, так і більш загальновживаними у майбутньому. Зазначається, що законодавчо 
уможливлено, що окрім декількох унормованих показників аналізу як то прибуток або дохід, 
варто використовувати й інші показники аналізу, при чому не тільки загальноприйняті в 
вітчизняній практиці. Зокрема, зважаючи на зростання долі закордонного фінансування укра-
їнських підприємств, варто приділяти додаткову увагу таким показниками фінансового ана-
лізу, як EBITDA, EBIT, OIBDA та іншим. 
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The purpose of the article is to critically analyze the essence of the financial condition of the enterprise, 
with further study of key analytical indicators that are used or can be used to assess the financial condi-
tion of the enterprise. Firstly, the very subject of study of financial science is emphasized, since it is the 
finances of an enterprise that can act as a generalized indicator of the success of the entrepreneurial 
activity. Secondly, attention is drawn to the essence of "profit" as a key indicator that determines the 
effectiveness of a particular enterprise, in particular, the content of this indicator is analyzed from the 
point of view of the legislator. The thesis is that most of the indicators used in the financial analysis are 
in no way innate, only there is a consensus opinion of experts on their general content and feasibility 
of use. Further attention is paid to the feasibility of using indicators such as net income, gross profit, 
operating income, etc. Also, the article states that synthetic indicators are also used in addition to 
analytical indicators of financial analysis. The thesis is formulated that in general the list of synthetic 
indicators of analysis is not exhaustive and depending on the problems and depth of analysis, each 
researcher can create their own indicators, which can be unique for a particular enterprise, and more 
commonly used in the future. Legislatively established that enterprises of any organizational and legal 
form are fully responsible for their obligations to creditors, budget, public control bodies (professional 
unions), etc., and therefore the responsibility for their own financial condition is also borne by the enter-
prises themselves, at least within the statutory property. This provision allows the fact that in addition to 
several innormated indicators of analysis as income or income, other indicators of analysis should be 
used, and not only are generally accepted in domestic practice. In particular, given the growing share 
of foreign funding for Ukrainian enterprises, additional attention should be paid to financial analysis 
indicators such as EBITDA, EBIT, OIBDA, and others. 
Key words: financial condition, profit, income, financial analysis. 
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Постановка проблеми. Ефективність підпри-
ємницької діяльності визначається багатьма фак-
торами, проте фінансова оцінка є одним з най-
важливіших. Природньо, що наявність прибутку 
свідчить про успішність бізнесу, проте завжди 
постає питання чи дійсно всі активи та ресурси 
використовуються в повній мірі, чи стійке підпри-
ємство, чи достатньо можливостей для реагу-
вання на зміни економічного середовища. Тому 
існує нагальна потреба в своєчасній та достатній 
оцінці фінансового стану як основи для можливого 
розвитку. Фінанси є кров’ю будь-якого бізнесу, тому 
настільки необхідно проводити належну оцінку не 
занурюючись у безмежність розрахунків, розумі-
ючи що більшість показників не несуть практичної 
значущості. Крім того варто приділити увагу закор-
донній практиці оцінки фінансового стану, вжива-
ючи логічних кроків для гармонізації підходів. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
Проблематиці оцінки фінансового стану присвяче- 
но дослідження таких науковців, як: Аврамчук О. В., 
Денисенко Н. П., Крючко Л. С., Лондар С. Л., Поддє-
рьогіна А. М., Сороківська М. В., Тимошенко О. В., 
Філімоненков О. С., Чуй І. Р., Шаповал Р. М. та 
інших. Об’єктом дослідження виступають тео-
ретичні основи оцінки фінансового стану підпри-
ємства. Предметом дослідження – сукупність 
теоретичних та прикладних засад визначення 
фінансового стану підприємства. 

Формулювання цілей статті. Метою дослі-
дження є аналіз теоретичних підвалин оцінки 
фінансового стану підприємства. 

Виклад основного матеріалу дослідження. 
Для розуміння сутності оцінки фінансового стану 
необхідно перш за все визначити що саме є 
предметом фінансової діяльності підприємства. 
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В найзагальнішому розумінні прийнято ототож-
нювати гроші як кількісний вимірник оцінки фінан-
сового стану підприємства. Проте, такий підхід є 
занадто узагальненим та не передбачає існування 
інших фінансових інструментів. 

З нашої точки зору, найкраще предмет вив-
чення фінансів розкривають автори Чуй І. Р. та 
Сороківська М. В.: «Предмет фінансової науки 
складає сукупність фінансових стосунків, які вини-
кають на різних етапах розподілу і перерозподілу 
валового внутрішнього продукту, різних рівнях 
економічної системи, між різними суб'єктами сто-
сунків і економічною основою яких є рух вартості 
в її грошовій формі». Тобто можна стверджувати, 
що фінанси є  універсальним вимірником, який 
дозволяє визначити співставну успішність підпри-
ємницької діяльності [1]. 

Успішність підприємницької діяльності пере-
важно означає отримання більше ресурсів аніж 
було вкладено. З точки зору фінансової науки 
загальним результатом підприємництва є підсу-
мок бізнесових операцій, який виражено у грошо-
вій формі. 

Ключовим позитивним фінансовим результа-
том діяльності підприємства є прибуток, негатив-
ним – збиток. 

Сутність понять «прибуток» та «збиток» унор-
мовано українським законодавством, зокрема у 
НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звіт-
ності». Згідно законодавчого визначення, прибу-
ток – сума, на яку доходи перевищують пов’язані з 
ними витрати, збиток – перевищення суми витрат 
над сумою доходу, для отримання якого були здій-
снені ці витрати. 

В цьому ж стандарті наведено і визначення 
терміну доход – збільшення економічних вигод 
у вигляді збільшення активів або зменшення 
зобов’язань, яке призводить до зростання влас-
ного капіталу (за винятком зростання капіталу за 
рахунок внесків власників) [2]. 

Тобто, законодавець визначає три ключові 
показники які можуть характеризувати фінансовий 
стан та фінансові результати діяльності підпри-
ємства. Проте, фінансова наука оперує набагато 
більшою кількістю синтетичних та аналітичних 
показників які можуть характеризувати фінансову 
результативність підприємницької діяльності. 

Так, автори Лондар С. Л. та Тимошенко О. В., з 
нашої точки зору, найбільш алгоритмічно надають 
перелік фінансових показників результативності 
діяльності підприємства. 

Так, с сучасних умовах розвитку суб'єктів під-
приємницької діяльності остаточний фінансовий 
результат (збиток) формується поступово протя-
гом фінансово-господарського року від усіх видів 
звичайної та надзвичайної діяльності та вклю-
чає: чистий дохід (виручку) від реалізації продук-
ції (товарів, послуг); валовий прибуток (збиток); 

фінансові результати від операційної діяльності; 
фінансові результати від звичайної діяльності до 
оподаткування; фінансові результати від звичай-
ної діяльності; фінансові результати від надзви-
чайної діяльності; чистий прибуток (збиток) [3].

Проте, аналіз наведених показників та спів-
ставлення із використовуваною наразі згідно  
НП(С)БО 1 форми № 2-к «Консолідований звіт 
про фінансові результати (Звіт про сукупний 
дохід)» свідчить, що відповідні показники: фінан-
сові результати від звичайної діяльності до опо-
даткування; фінансові результати від звичайної 
діяльності; фінансові результати від надзвичайної 
діяльності наразі не використовуються як такі, що 
не несуть співставного фінансового або податко-
вого «навантаження». Тобто, для власної користі, 
підприємство може продовжувати їх розрахову-
вати, проте уніфікований показник – фінансовий 
результат до оподаткування є більш інформатив-
ним та дає змогу набагато краще зрозуміти фінан-
совий стан підприємства. 

Отже, спираючись на вимоги вищенаведе-
ної форми проаналізуємо зміст основних фінан-
сових показників результативності діяльності  
підприємства. 

Один з теоретиків сучасної економіки, Карл 
Маркс, стверджував, що чистий доход є додаткова 
вартість, отже – додатковий продукт, який залиша-
ється за вирахуванням заробітної плати. Тобто, 
чистий доход – це частина вартості продукту, яка 
залишається після відшкодування затрат живої та 
уречевленої праці. 

Проте, сучасна фінансова та бухгалтерська 
наука розуміє чистий дохід як всю грошову масу, 
що її отримує підприємство від реалізації продукції 
(товарів, робіт або послуг). Відзначимо, що чистий 
дохід є найзагальнішим показником, який в цілому 
доволі поверхнево характеризує фінансовий стан 
підприємства. 

Різниця між чистим доходом та собівартістю 
тобто вираженими в грошовій формі поточними 
витратами на виробництво та реалізацію про-
дукції (робіт, послуг) створює валовий прибуток. 
Доволі часто можна зустріти думку, що валовий 
прибуток тотожній валовому доходу, зокрема дана 
теза міститься у Вікіпедії. Але, з фінансової та еко-
номічної точки зору таке твердження є невірним, 
оскільки якщо припустити протилежне, то чистий 
дохід зменшений на собівартість створює валовий 
дохід, що є нісенітницею. 

З методичної точки зору Валовий прибуток роз-
раховується як різниця між чистим доходом від 
реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) і собі-
вартістю реалізованої продукції (товарів, робіт, 
послуг) з урахуванням сум, які наведені у додат-
кових статтях [4]. 

Звичайно, можна апелювати до категорії вало-
вої виручки або валового виторгу, як показника що 
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формується як загальна сума надходжень підпри-
ємства від усіх видів діяльності. До 2013 року дещо 
подібний за містом показник містився у фінансовій 
звітності і носив назву – виручка від реалізації про-
дукції або дохід від реалізації продукції. Проте цей 
показник не є тотожнім валовому виторгу. 

Зауважимо, що певна плутанинами з цими 
поняттями виникає через розбіжності вітчизняної 
та закордонної практики фінансового аналізу, і 
вищенаведений показник валового виторгу поши-
реній в іноземній практиці, а в українських реаліях 
жодним чином не унормований та законодавчо не 
визначений. Звичайно, на власний розсуд будь-
яке підприємство може використовувати цей 
та інші поширені за кордоном показники (такі як 
EBIDTA та інші), проте такий підхід є виправданим 
коли аналіз відбувається для закордонних замов-
ників, але в українських реаліях не несе співстав-
ного фінансового змісту. 

Отже, валовий прибуток це найбільш узагаль-
нений показник прибутку. В цілому характеризує 
те, скільки підприємство отримує прибутку, якщо 
від чистого доходу відняти всі витрати, прямо 
пов'язані з виробництвом проданого товару (собі-
вартість) або виконанням послуг.

Відзначимо, що валовий прибуток характери-
зує ефективність діяльності підприємства в поточ-
них умовах господарювання, оскільки не враховує 
витрати на забезпечення діяльності підприємства, 
навіть за умов коли не відбувається виробництва 
товарів чи надання послуг. 

Тож, якщо очистити валовий прибуток на суму 
витрат пов’язаних із забезпечення операційної 
діяльності підприємства, ми матимемо більш валід-
ний показник з точки зору визначення ефективності 
фінансової та економічної діяльності підприємства. 

За аналогічним алгоритмом ми отримаємо й 
інші показники – фінансовий результат до опо-
даткування та чистий фінансовий результат. 
Відмітимо, що чистий фінансовий результат як то 
чистий прибуток можливий за умови наявності на 
підприємстві валового прибутку, з якого підприєм-
ства має сплатити всі необхідні податки, в першу 
чергу – податок на прибуток. 

Отже, підсумовуючи можемо сказати, що до 
основного аналітичного показника ефективності 
діяльності підприємства належить прибуток у всіх 
його формах. Але, як ми вже зазначали, окрім 
аналітичних показників, тобто таких, значеннях 
яких формуються на основі реальних результа-
тів діяльності підприємства, існують і синтетичні 
показники, тобто показники, що характеризують 
економічний об'єкт в цілому. 

Як ми вже зазначали, прибуток це економічна 
категорія. Визначення його суті у багатьох літе-
ратурних джерелах зводиться до того, що прибу-
ток – це частина вартості додаткового продукту, 
додатковий продукт, виражений у грошах, частина 

чистого доходу, одна з його форм тощо.
Законодавець у Господарському кодексі визна-

чив, що Прибуток (доход) суб'єкта господарю-
вання є показником фінансових результатів його 
господарської діяльності, що визначається шля-
хом зменшення суми валового доходу суб'єкта 
господарювання за певний період на суму вало-
вих витрат та суму амортизаційних відрахувань. 

В тому ж таки Господарському кодексі підпри-
ємництво (господарська діяльність) визначається 
як самостійна, ініціативна, систематична, на влас-
ний ризик господарська діяльність, що здійсню-
ється суб'єктами господарювання (підприємцями) 
з метою досягнення економічних і соціальних 
результатів та одержання прибутку [5].

Тобто ми бачимо до певної міри синергетичний 
взаємозв’язок підприємництва та прибутку, що при 
вмілому підходу є запорукою ефективного госпо-
дарювання, навіть якщо суб’єкт господарювання 
має неприбутковий статус, або створюються з 
метою досягнення соціальних результатів. 

Загальний прибуток підприємства є кінцевим 
результатом діяльності підприємства. В його складі 
враховується прибуток від усіх видів діяльності під-
приємства: від реалізації продукції, робіт, послуг – 
чистий дохід; прибуток від операційної діяльності; 
доходи від участі в капіталі; інші доходи. 

Прибутковість можна визначити як доход-
ність, ефективність використання понесених 
витрат і використаного майна підприємства, кін-
цевий результат господарювання підприємства. 
Прибутковість характеризується обсягом отри-
маного прибутку на одиницю понесених витрат  
підприємства.

Сума отриманого прибутку – показник, який 
найбільш повно характеризує результативність 
роботи підприємства, рівень його доходності. 

Але, щоб оцінити результати підприємницької 
діяльності, ефективність господарювання, ефек-
тивність використання складових процесу вироб-
ництва, за допомогою яких отримано прибуток, 
його обсяг потрібно віднести до відповідних показ-
ників. У підсумку буде отриманий показник ефек-
тивності, або рентабельності. 

Рентабельність є синтетичним показником, що 
характеризую ефективність діяльності підпри-
ємства. За своєю суттю рентабельність це відсо-
ткове відношення прибутку підприємства та його 
витрат. Наголосимо, що рентабельність не може 
бути від’ємною, оскільки розрахувати її можливо 
лише за умов отримання підприємством чистого 
прибутку. 

Варто відзначити, що рентабельність можна 
розрахувати по відношенню до будь-якого аналі-
тичного показника діяльності підприємства, як то 
рентабельність персоналу, рентабельність осно-
вних засобів, рентабельність операційних витрат 
тощо. 
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Сучасна фінансова наука не нормує показник 
рентабельності, доцільно лише статистично порів-
нювати рівні рентабельності співставних підпри-
ємств однієї галузі, умов господарювання, терито-
рії розміщення тощо. 

Відповідно до чинних законодавчих вимог, 
підприємства будь-якої організаційно-правової 
форми несуть повну відповідальність за своїми 
зобов’язаннями перед кредиторами, бюджетом, 
органами громадського контролю (професійними 
спілками) тощо. 

Тобто здатність підприємства відповідати по 
своїм зобов’язанням та генерувати прибуток фор-
мує відповідний фінансовий стан. 

Ми в цілому погоджуємось із тлумаченням 
фінансового стану, що його наведено автором 
Філімоненковим О. С. Так, фінансовий стан – 
це одна з найважливіших характеристик вироб-
ничо – фінансової діяльності підприємства.  
Він може бути добрим чи поганим. Кожне підпри-
ємство повинно прямувати до позитивного фінан-
сового стану, тобто до створення достатнього 
обсягу фінансових ресурсів, що виступає гаран-
том своєчасності розрахунків з постачальниками, 
бюджетом та іншими ланками фінансової сис-
теми, подальшого економічного та соціального 
розвитку [6]. 

Оцінка фінансового стану – це інтегральне 
визначення платоспроможності, стану активів, 
рентабельності підприємства.

Об’єктивна оцінка фінансового стану підприєм-
ства дозволяє:

1. Керівникам підприємства: вірно визначити 
поточні і стратегічні задачі і планувати виробничо – 
комерційну діяльність; своєчасно приймати необ-
хідні заходи для попередження негативних наслід-
ків і досягнення успіху підприємницької діяльності.

2. Власникам підприємства: реально оціню-
вати стан активів підприємства; своєчасно при-
ймати заходи проти можливого знецінення майна 
підприємства; сприяти укріпленню довіри до під-
приємницької діяльності підприємства.

3. Державним податковим органом: при-
ймати ефективні заходи боротьби з порушенням 
податкового законодавства, боротьби з тіньовою  
економікою.

4. Кредиторам, партнерам і клієнтам: уникати 
небажаних ділових контактів і економічних втрат; 
мати можливість розвивати свій бізнес у співробіт-
ництві з успішними підприємцями.

5. Робітникам підприємства: знати перспек-
тиви трудового співробітництва з керівниками під-
приємства; обґрунтовано висувати адміністрації 
вимоги по оплаті і охороні праці, по умовам і тех-
ніці безпеки праці [7].

Оцінка фінансового стану підприємства пови-
нна здійснюватись за допомогою вирахування сис-
теми економічних показників, які характеризують 

фінансово – господарський стан господарюючих 
суб’єктів. 

Стійкий фінансовий стан підприємства форму-
ється в процесі всієї його виробничо – господар-
ської діяльності. Тому оцінку фінансового стану 
можна об'єктивно здійснити не через один, навіть 
найважливіший, показник, а тільки за допомогою 
комплексу, системи показників, що детально й 
усебічно характеризують господарське становище 
підприємства [8].

Метою оцінки фінансового стану підприємства 
є пошук резервів підвищення його доходності, рен-
табельності та платоспроможності.

Основними показниками, які характеризують 
фінансовий стан підприємства, є: прибутковість; 
показники майнового стану (валюта балансу, фон-
доозброєність, фондовідача, рівень зносу осно-
вних фондів тощо); показники ділової активності 
(оборотність капіталу, оборотність запасів, період 
погашення заборгованості тощо); показники рен-
табельності (рентабельність активів, рентабель-
ність власного капіталу, рентабельність виробни-
чих фондів тощо); показники фінансового стійкості 
(коефіцієнт забезпечення оборотних активів 
власними коштам, маневровість обігових коштів, 
коефіцієнт покриття запасів, тощо); показники лік-
відності (поточна ліквідність, швидка ліквідність, 
абсолютна ліквідність).

Вище наведені групи показників більш повно 
дають змогу оцінити фінансовий стан підприєм-
ства та визначити його стійкість та спроможність 
бути успішним та ефективним. 

Проте ми вважаємо, що в питанні оцінки фінан-
сового стану підприємства доцільно сформувати 
єдиний підхід в якому логічно поєднати вітчизняну 
практику фінансового аналізу та кращі іноземні 
практики. Особливо враховуючи, що в сучасних 
умовах військового стану все більше юридичних 
осіб отримують грантове або інше фінансування 
від закордонних донорів, як, в свою чергу, вимага-
ють консолідовану звітність не з точки зору україн-
ських П(С)БО або вимог Податкового кодексу, а з 
власної усталеної практики. 

Зокрема, доволі часто в таких звітах необ-
хідно відображати та аналізувати такі показники, 
як: EBITDA (аналітичний показник, що дорівнює 
обсягу прибутку до вирахування витрат за відсо-
тками, сплати податків та амортизаційних відра-
хувань), EBIT (аналітичний показник, який дорів-
нює обсягу прибутку до вирахування відсотків за 
позиковими коштами і сплати податків), FFO (ана-
літичний показник що відображає стан грошових 
потоків та включає чистий прибуток, амортизацію, 
знецінення (амортизацію) активів та прибуток від 
реалізації активів), OIBDA (аналітичний показник, 
що відображає операційний дохід до вирахування 
зносу основних засобів і амортизації нематери-
альніх активів) тощо. Звичайно, цей перелік не є 
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вичерпним, проте варто ще раз наголосити, що 
навіть наведені аналітичні показники не мають 
«стовідсоткового» відповідника у український 
практиці. Отже наявність такого подвійного аналі-
тичного підходу призводить до збільшення витрат, 
нераціонального використання ресурсів та збіль-
шує ймовірність помилок. 

Висновки із зазначених проблем і пер-
спективи подальших досліджень у поданому 
напрямі. Отже, проведене дослідження дозво-
лило нам сформулювати теоретичну сутність 
оцінки фінансового стану підприємства, та визна-
чити основні показники за якими доцільно про-
водити означену оцінку. Особливу увагу приді-
лено тезі, що перелік аналітичних показників не 
є вичерпним, а крім того доцільно в українській 
практиці використовувати міжнародні підході до 
оцінки. В подальшому дослідженні даного питання 
автори планують зосередитись на аналізі механіз-
мів приведення закордонних та вітчизняних ана-
літичних показників до єдиної унормованої бази 
розрахунків та використання. 
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